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LEDELSES 
SYSTEMER.DK

 
Netværk & ERFA-grupper 

Viden & Inspiration

 

Tid: 
Tirsdag den 23. aug. 2005 

 

kl. 14.00 - 18.00.  

Sted: 
Bent Jensen Værktøjs-
fabrik ApS 
Vejlbyvej 2 
7000  Fredericia 
Tlf.: 75 94 33 66  

Deltagere: 

 

Medlemmer af SMV-
ledergruppen i Trekant-
regionen. 

 

Virksomhedsledere som  
er interesseret i medlem-
skab af gruppen er vel-
komne.  

Tilmelding: 
Senest fredag den 19/8  
til netværkskoordinator 
Erik Nielsen på e-mail : 
mail@ledelsessystemer.dk

 

eller telefon 75 95 44 46. 

Ret til ændringer forbeholdes. 

  

Næste møde: Tirsdag d. 4. oktober, Strategi og forandringsprocesser 

INDBYDELSE   
Temamøde i SMV-ledergruppen i Trekantregionen. 
Tirsdag den 23. august 2005 kl. 14.00 - 18.00 hos Bent Jensen Værktøjsfabrik ApS, Fredericia.   

Salg & Eksport  
På dette netværksmøde fokuserer vi på salg, hvilket for de fleste af gruppens medlemmer om-
handler flere eksportmarkeder. Gruppens globaliseringsdebat får nye facetter på dette møde, hvor 
vi undervejs får mulighed for at samle tråden op fra forrige mødes gode indlæg og debat. Vi laver 
bl.a. en lille workshop med udgangspunkt i Jeres egne konkrete eksport-cases …  

Målet er - bl.a. gennem workshoppen - at vi skal få et endnu bedre billede af, hvordan netværks-
gruppens medlemmer kan hjælpe hinanden i relation til globalisering!  

Fredericia Furniture´s eksporterfaringer 
Fredericia Furniture er kendt for sine designermøbler, i særdeleshed Børge Mogensens 
klassikere. Salgsdirektør Ole Bjerg vil fortælle om Fredericia Furnitures eksporterfa-
ringer fra 1992–2005 og vi har opfordret ham til at runde følgende stikord i sit indlæg: 
eksport, kunder/segmenter, internationalt salg, markedsføring, agentnetværk og etab-
lering af forhandlere. Det bliver et spændende indlæg om en succesrig virksomheds 
salg af præstigefulde produkter.   

Workshop 
På mødet laver vi en workshop med udgangspunkt i Jeres egne konkrete eksport-cases. Vi deles 
op i 2-3 arbejdsgrupper, som hver får til opgave at lave et kort oplæg til, hvordan andre gruppe-
medlemmers produkter kan sælges på definerede nye markeder.   

Dette bliver en spændende øvelse for os alle, - og især for de der er så heldige, at få leveret en 
løsningsmodel vedr. en aktuel eksportmulighed!  

Bemærk: Der er plads til 2-3 cases som udvælges efter først til mølle 
princippet! Lav en kortfattet og faktuel beskrivelse af en produkt-
lancering på et nyt eksportmarked og e-mail den til Erik Nielsen på 
mail@ledelsessystemer.dk senest d. 19. august. Evt. yderligere detaljer 
vedr. casen kan fremlægges på mødet, som optakt til workshoppen.  

Program  

14.00 Velkomst   
Netværkskoordinator Erik Nielsen   

14.10 Fredericia Furniture´s eksporterfaringer fra 1992–2005     
Salgsdirektør Ole Bjerg, Fredericia Furniture   
      

15.00 Rundvisning og pause  
Direktør René Hansen  

15.30 Workshop med egne cases om eksport   
Gruppearbejde om at sælge andres produkter på nye markeder.  
Netværkskoordinator Erik Nielsen  

17.00 Gruppens videre forløb  
Netværkskoordinator Erik Nielsen   

17.10 Let anretning og networking  

18.00 Slut. 

Fredericia, den 16. august 2005

 


